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THÔNG TƯ

Hướng dẫn thực hiện Quy chế Đấu thầu

(Ban hành kèm theo Nghị định số 88/1999/NĐ-CP

ngày 01 tháng 9 năm 1999 và Nghị định số 14/2000/NĐ-CP

ngày 05 tháng 5 năm 2000 của Chính phủ)

 

Căn cứ Quy chế Đấuthầu ban hành kèm theo Nghị định số 88/1999/ NĐ-CP ngày 01 tháng 9 năm 1999 (NĐ88/CP) và Nghị định số 14/2000/ NĐ-CP ngày 05 thán

(NĐ 14/CP) củaChính phủ, Bộ Kế hoạch và Đầu tư hướng dẫn thực hiện một số nội dung chủ yếucủa Quy chế Đấu thầu như sau:

 Phần thứ nhất

MỘT SỐ VẤN ĐỀ CHUNG

Chương I.

ĐỐI TƯỢNG ÁP DỤNG

Đốitượng áp dụng Quy chế Đấu thầu quy định tại khoản 2 Điều 2 của Quy chế Đấuthầu, cụ thể như sau:

Mục I. Các dự án quy định tại điểm a khoản 2 Điều 2 của Quy chế Đấuthầu

Cácdự án đầu tư thực hiện theo Quy chế Quản lý đầu tư và xây dựng quy định tạiđiểm a khoản 2 Điều 2 của Quy chế Đấu thầu là các dự án có sử dụng vốn ngâns

vốn tín dụng do Nhà nước bảo lãnh, vốn tín dụng đầu tư pháttriển của Nhà nước, vốn đầu tư phát triển của doanh nghiệp nhà nước, bao gồm:

1.Các dự án đầu tư xây dựng mới, cải tạo, sửa chữa lớn, nâng cấp các dự án đã đầutư xây dựng;

2.Các dự án đầu tư để mua sắm tài sản kể cả thiết bị, máy móc không cần lắp đặtvà sản phẩm công nghệ khoa học mới;

3.Các dự án sử dụng vốn ngân sách nhà nước để quy hoạch phát triển vùng, lãnhthổ, quy hoạch phát triển ngành, quy hoạch xây dựng đô thị, nông thôn.

Mục II. Các dự án cần lựa chọn đối tác đầu tư để thực hiện

Cácdự án cần lựa chọn đối tác đầu tư để thực hiện quy định tại điểm d khoản 2 Điều2 của Quy chế Đấu thầu khi có từ 2 nhà đầu tư trở lên cùng muốn tham gia, baog

1.Các dự án liên doanh;

2.Các dự án thực hiện theo hình thức hợp đồng hợp tác kinh doanh;

3.Các dự án 100% vốn nước ngoài;

4.Các dự án BOT, BT, BTO;

5.Các dự án khác cần lựa chọn đối tác đầu tư.

 Chương II.

SƠ TUYỂN NHÀ THẦU

Sơtuyển nhà thầu quy định tại Điều 23 và Điều 34 của Quy chế Đấu thầu, cụ thể nhưsau:

Mục I. Quy định chung về sơ tuyển

1.Các gói thầu có giá trị từ 300 tỷ đồng trở lên đối với mua sắm hàng hoá và từ200 tỷ đồng trở lên đối với xây lắp đều phải tiến hành sơ tuyển. Tuỳ theo tínhchất của 

các gói thầu có gía trị dưới mức quy định nêu trên cũngcó thể tổ chức sơ tuyển trên cơ sở quyết định của người có thẩm quyền trong kếhoạch đấu thầu được duyệt.

2.Đối với các gói thầu mua sắm hàng hoá hoặc xây lắp không qua sơ tuyển, trong hồsơ mời thầu phải yêu cầu nhà thầu nộp đủ các tài liệu về năng lực quy định tạiđi

Điều 9 của Quy chế Đấu thầu và kê khai năng lực, kinh nghiệmtheo các mẫu câu hỏi số 2, 3, 4, 5, 6, 7, 8 và 9 nêu tại Mục II Phần Hồ sơ sơtuyển Phụ lục III của Thôn

3.Thời gian sơ tuyển kể từ khi phát hành hồ sơ mời sơ tuyển cho đến khi công bốkết quả đối với đấu thầu quốc tế không quá 90 ngày, đối với đấu thầu trong nước

ngày. Khuyến khích rút ngắn thời gian sơ tuyển.

Mục II. Hồ sơ mời sơ tuyển

Mẫuhồ sơ mời sơ tuyển nhà thầu quy định tại Phụ lục III của Thông tư này. Hồ sơmời sơ tuyển nhà thầu do Bên mời thầu lập hoặc thuê chuyên gia thực hiện. Bê

trách nhiệm trình người có thẩm quyền hoặc cấp có thẩm quyền phêduyệt hồ sơ mời sơ tuyển trước khi phát hành.

Mục III. Tiêu chuẩn đánh giá hồ sơ dự sơ tuyển

Việcđánh giá hồ sơ dự sơ tuyển được tiến hành trên cơ sở chấm điểm theo 3 tiêu chuẩnvới những nội dung chính như sau:

1. Năng lực về kỹ thuật (khoảng từ 20 - 30% tổng số điểm), bao gồm:

a.Những sản phẩm kinh doanh chính;

b.Số lượng và trình độ cán bộ chuyên môn;
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c.Dự kiến nhân sự và tổ chức hiện trường;

d.Dự kiến thầu phụ;

đ.Khả năng bố trí thiết bị cho việc thực hiện gói thầu;

e.Khả năng liên doanh liên kết và sử dụng thầu phụ Việt Nam.

2. Năng lực về tài chính (khoảng từ 30 - 40% tổng số điểm), baogồm:

a.Doanh thu trong 3 đến 5 năm gần đây (tuỳ theo từng gói thầu);

b.Tổng tài sản, vốn lưu động, lợi nhuận trước và sau thuế trong 3 đến 5 nămgần đây (tuỳ theo từng gói thầu);

c.Giá trị của các phần hợp đồng đang thực hiện chưa hoàn thành;

d.Khả năng tín dụng của nhà thầu và địa chỉ các ngân hàng cung cấp tín dụng chonhà thầu.

3. Kinh nghiệm (khoảng từ 30 - 40% tổng số điểm), bao gồm:

a.Số năm kinh nghiệm hoạt động;

b.Số lượng các hợp đồng có giá trị từ 50% trở lên so với giá gói thầu đang sơtuyển đã thực hiện trong vòng 3 đến 5 năm gần đây;

c.Số lượng các hợp đồng đã thực hiện trong phạm vi trên thế giới, trong khu vựcvà ở Việt Nam trong vòng 3 đến 5 năm gần đây có tính chất tương tự như gói thầuđan

Đốivới gói thầu mua sắm hàng hoá, tùy theo tính chất của từng gói thầu, yêu cầu vềthời gian nêu tại điểm a và b khoản 2, điểm b và c khoản 3 Mục này có thể íthơn 

sở phù hợp với tình hình thực tế của dự án và cần được ngườicó thẩm quyền hoặc cấp có thẩm quyền chấp thuận.

Tuỳtheo tính chất của từng gói thầu mà xác định nội dung cụ thể và tỷ trọng điểmcho từng nội dung nêu tại khoản 1, 2 và 3 của Mục này. Điểm số được tính theoth

hoặc 1000.

Mục IV. Đánh giá hồ sơ dự sơ tuyển

Việcđánh giá hồ sơ dự sơ tuyển do Bên mời thầu hoặc thuê chuyên gia thực hiện. Hồsơ dự sơ tuyển được đánh giá là đạt yêu cầu sơ tuyển khi đạt số điểm tối thiểutừ

điểm trở lên và từng tiêu chuẩn về năng lực kỹ thuật, năng lựctài chính, kinh nghiệm đều đạt từ 50% trở lên điểm tối đa của tiêu chuẩn đó.

 Chương III.

NHỮNG VẤN ĐỀ KHÁC

Mục I. Điều kiện tham dự thầu

1.Trường hợp Tổng công ty đứng tên dự thầu quy định tại điểm c khoản 2 Điều 9 củaQuy chế Đấu thầu thì các đơn vị trực thuộc nhưng hạch toán phụ thuộc không đư

dự với tư cách là nhà thầu độc lập trong cùng một gói thầu dưới hìnhthức là nhà thầu chính (liên danh hoặc đơn phương).

2.Các nhà thầu nước ngoài tham gia đấu thầu ở Việt Nam phải cam kết mua sắm và sửdụng các vật tư thiết bị phù hợp về chất lượng và giá cả đang sản xuất, giacô

tại Việt Nam theo quy định tại khoản 4 Điều 10 của Quy chế Đấuthầu, nếu trong nước không có hoặc không có khả năng sản xuất, gia công thì nhàthầu được chào t

ngoại trên cơ sở đảm bảo chất lượng và giá cả hợplý.

Mục II. Chỉ định thầu

Góithầu có tính chất đặc biệt khác do yêu cầu của cơ quan tài trợ vốn, do tínhphức tạp về kỹ thuật và công nghệ hoặc do yêu cầu đột xuất của dự án được ápdụng

định thầu quy định tại điểm d khoản 3 Điều 4 cuả Quy chế Đấuthầu là gói thầu có giá trị từ 1 tỷ đồng trở lên đối với mua sắm hàng hoá hoặcxây lắp, có giá trị từ 500 

lên đối với tư vấn (trừ tư vấn lậpBáo cáo nghiên cứu tiền khả thi, khả thi) thuộc các dự án nhóm A,B,C và tương đươngdo người có thẩm quyền quyết định đầu tư qu

chỉ định thầu trên cơsở báo cáo thẩm định của Bộ Kế hoạch và Đầu tư, ý kiến bằng văn bản của cơ quantài trợ vốn và cơ quan liên quan khác. Đối với các gói thầu 

dự ánnhóm A hoặc tương đương thì việc chỉ định thầu sẽ do Thủ tướng Chính phủ quyếtđịnh trên cơ sở thẩm định của Bộ Kế hoạch và Đầu tư, ý kiến bằng văn bản c

trợ vốn và cơ quan liên quan khác, không phân cấp như đối với các góithầu nêu tại điểm c khoản 3 Điều 4 của Quy chế Đấu thầu.

Đốivới các dự án liên doanh, hợp đồng hợp tác kinh doanh hoặc cổ phần, việc chỉđịnh thầu nêu tại khoản 1 Mục VIII của Chương này.

Mục III. Mời thầu

Mờithầu thực hiện qua thông báo mời thầu hoặc gửi thư mời thầu quy định tại khoản2 Điều 20, khoản 3 Điều 22, khoản 3 Điều 33, điểm b khoản 1 Điều 45 và kh

của Quy chế Đấu thầu, bao gồm:

1. Thông báo mời thầu

Thôngbáo mời thầu áp dụng trong trường hợp đấu thầu rộng rãi. Mẫu thông báo mời thầunêu tại Phụ lục I, II và III của Thông tư này.

Bênmời thầu phải tiến hành thông báo trên các phương tiện thông tin đại chúng tuỳtheo quy mô và tính chất của gói thầu trên các tờ báo phổ thông hàng ngày, phư

nhìn và các phương tiện khác, nhưng tối thiểu phải đảm bảo 3 kỳ liêntục và phải thông báo trước khi phát hành hồ sơ mời thầu 5 ngày đối với góithầu quy mô nh

ngày đối với các gói thầu khác kể từ ngày thông báolần đầu.

Trongtrường hợp đấu thầu quốc tế, Bên mời thầu phải thông báo theo quy định tạikhoản này và phải thông báo ít nhất trên một tờ báo tiếng Anh được phát hànhr

Nam hoặc theo quy định của nhà tài trợ.

2. Gửi thư mời thầu

Gửithư mời thầu được thực hiện đối với các gói thầu thực hiện hình thức đấu thầuhạn chế, đối với các gói thầu đã qua sơ tuyển, các gói thầu tư vấn đã có danhsá

chọn. Bên mời thầu cần gửi trực tiếp thư mời thầu, qua Fax, quađường bưu điện hoặc các phương tiện khác tới nhà thầu trong danh sách mời đã đượcngười có thẩ



cấp có thẩm quyền phê duyệt. Thời gian từ khi gửi thưmời thầu đến khi phát hành hồ sơ mời thầu ít nhất là 7 ngày đối với đấu thầuquốc tế và 5 ngày đối với đấu thầ

3 ngày đối với gói thầu quy mônhỏ. Mẫu thư mời thầu đối với từng lĩnh vực cụ thể được nêu tại các Phụ lục I,II và III của Thông tư này.

Mục IV. Thời gian chuẩn bị hồ sơ dự thầu

Thờigian tối thiểu để chuẩn bị hồ sơ dự thầu quy định tại khoản 1 Điều 12 của Quychế Đấu thầu. Trường hợp cần sửa đổi hồ sơ mời thầu, ngoài quy định đã nêu tại

12 của Quy chế Đấu thầu, đối với gói thầu quy mô nhỏ Bên mời thầucần thông báo cho các nhà thầu trước thời điểm đóng thầu là 5 ngày để nhà thầucó đủ thời gia

sơ dự thầu.

Mục V. Tiếp nhận hồ sơ dự thầu

Việctiếp nhận hồ sơ dự thầu quy định tại khoản 5 Điều 20, khoản 4 Điều 22, khoản 4Điều 33, điểm c khoản 1 Điều 45, khoản 3 Điều 47 của Quy chế Đấu thầu được

sau:

1.Bên mời thầu tiếp nhận hồ sơ dự thầu do nhà thầu nộp trực tiếp hoặc gửi qua bưuđiện theo địa chỉ và thời gian quy định trong hồ sơ mời thầu.

2.Bên mời thầu không nhận hồ sơ dự thầu hoặc bất kỳ tài liệu bổ sung nào, kể cảthư giảm giá sau thời điểm đóng thầu (trừ tài liệu làm rõ hồ sơ dự thầu theoyêu cầu

thầu quy định tại Điều 11 của Quy chế Đấu thầu). Các hồ sơdự thầu nộp sau thời điểm đóng thầu được xem là không hợp lệ và được gửi trảlại cho nhà thầu theo nguy

3.Khi muốn sửa đổi hoặc rút hồ sơ dự thầu đã nộp, nhà thầu phải có văn bản thôngbáo xin sửa đổi hoặc rút hồ sơ dự thầu và Bên mời thầu phải nhận được đề ngh

trước thời điểm đóng thầu quy định nêu trong hồ sơ mời thầu.

Mục VI. Mở thầu

Việcmở thầu quy định tại khoản 1 Điều 13 của Quy chế Đấu thầu, bao gồm:

1. Chuẩn bị mở thầu

Bênmời thầu mời đại diện của từng nhà thầu và có thể mời đại diện của các cơ quanquản lý có liên quan đến tham dự mở thầu để chứng kiến. Việc mở thầu được tiến

điểm, thời gian ghi trong hồ sơ mời thầu, không phụ thuộc vào sựcó mặt hay vắng mặt của các nhà thầu được mời.

2. Trình tự mở thầu

a.Thông báo thành phần tham dự.

b.Thông báo số lượng và tên nhà thầu nộp hồ sơ dự thầu.

c.Kiểm tra niêm phong các hồ sơ dự thầu.

d.Mở lần lượt các túi hồ sơ dự thầu, đọc và ghi lại các thông tin chủ yếu sau:

Tênnhà thầu;

Sốlượng bản chính, bản chụp hồ sơ dự thầu;

Giádự thầu, trong đó giảm giá;

Bảolãnh dự thầu nếu có;

Nhữngvấn đề khác.

đ.Thông qua biên bản mở thầu.

e.Đại diện Bên mời thầu, đại diện nhà thầu và đại diện của các cơ quan quản lý cóliên quan (nếu có mặt) ký xác nhận vào biên bản mở thầu.

g.Tổ chuyên gia hoặc Bên mời thầu ký xác nhận vào bản chính hồ sơ dự thầu trướckhi tiến hành đánh giá theo quy định tại khoản 1 Điều13 của Quy chế Đấu thầu.Bả

dự thầu được bảo quản theo chế độ bảo mật và việc đánh giá đượctiến hành theo bản chụp.

Mục VII. Danh sách ngắn

Danhsách ngắn các nhà thầu quy định tại khoản 21 Điều 3 của Quy chế Đấu thầu, baogồm:

1.Danh sách ngắn đối với gói thầu tư vấn là danh sách mời tham dự đấu thầu tư vấnbao gồm ít nhất 5 nhà thầu. Trường hợp không đủ số lượng 5 nhà thầu tham dự,

cần báo cáo người có thẩm quyền hoặc cấp có thẩm quyền quyết định.

2.Danh sách ngắn đối với gói thầu mua sắm hàng hoá hoặc xây lắp là danh sách cácnhà thầu được chọn thông qua bước đánh giá về mặt kỹ thuật bao gồm tất cả cácn

điểm từ điểm tối thiểu trở lên về mặt kỹ thuật đã quy địnhtrong tiêu chuẩn đánh giá được duyệt.

Mục VIII. Phân cấp trách nhiệm về đấu thầu

Phâncấp trách nhiệm về đấu thầu quy định tại Điều 52 của Quy chế Đấu thầu như sau:

1.Hội đồng quản trị (hoặc người được Hội đồng quản trị uỷ quyền) của doanh nghiệpliên doanh (Công ty trách nhiệm hữu hạn), Đại diện hợp pháp của các bên tham

hợp tác kinh doanh, Hội đồng quản trị (hoặc người được Hội đồngquản trị uỷ quyền) của doanh nghiệp cổ phần (Công ty cổ phần) có trách nhiệmsau đây đối với c

doanh, hợp đồng hợp tác kinh doanh hoặc cổ phầnthuộc quyền quản lý quy định tại điểm b khoản 2 Điều 2 của Quy chế Đấu thầu:

a.Phê duyệt kế hoạch đấu thầu của dự án, phê duyệt kết quả đấu thầu các gói thầucủa dự án và quyết định việc chỉ định thầu, mua sắm trực tiếp, tự thực hiện đốivớ

quy định tại các khoản 3,5 và 6 Điều 4 của Quy chế Đấu thầutrên cơ sở thoả thuận của cơ quan cấp Giấy phép đầu tư (đối với dự án liêndoanh, hợp đồng hợp tác kinh

thuận của cơ quan quyết định việc gópvốn cổ phần của Nhà nước vào doanh nghiệp (đối với dự án của doanh nghiệp cổphần);

b.Phê duyệt các nội dung cơ bản của quá trình đấu thầu quy định tại điểm b, c, d,đ, e, g và i khoản 1 Điều 51 của Quy chế Đấu thầu.



2.Người có thẩm quyền của doanh nghiệp nhà nước có trách nhiệm phê duyệt cácnội dung cơ bản của quá trình đấu thầu quy định tại Điều 51 của Quy chế Đấuthầu đ

án thuộc phạm vi được quyền quyết định đầu tư.

Mục IX. Bảo mật hồ sơ, tài liệu, thông tin trong quá trình đấu thầu

Hồsơ, tài liệu, thông tin có liên quan đến gói thầu trong suốt quá trình đấu thầuđược xem là những bí mật về thương mại cần được bảo mật theo Pháp lệnh bảo vệbí m

Việc bảo mật hồ sơ, tài liệu, thông tin trong suốt quá trìnhđấu thầu quy định tại khoản 1 Điều 13 và Điều 56 của Quy chế Đấu thầu bao gồm:

1.Cá nhân, tập thể của Bên mời thầu, tư vấn lập hồ sơ mời thầu, cơ quan thẩm địnhvà phê duyệt hồ sơ mời thầu không được tiết lộ nội dung hồ sơ mời thầu với bấ

nào trước ngày phát hành hồ sơ mời thầu;

2.Bên mời thầu có trách nhiệm bảo mật hồ sơ dự thầu của các nhà thầu đã nộp. Nhàthầu có trách nhiệm bảo mật hồ sơ dự thầu của mình cho đến khi công bố kết quả

với hồ sơ dự thầu chào hàng cạnh tranh được gửi qua Fax cũng phảiđược bảo mật như đối với hồ sơ dự thầu khác;

3.Cá nhân, tập thể của Bên mời thầu, của Tổ chuyên gia hoặc Tư vấn có trách nhiệmđánh giá hồ sơ dự thầu không được tiết lộ các thông tin có liên quan đến quátrình

nội dung các hồ sơ dự thầu, các sổ tay ghi chép và các biênbản cuộc họp về xét thầu, các ý kiến nhận xét đánh giá của chuyên gia hoặc tưvấn đối với từng nhà thầu 

có liên quan khác;

4.Các phương tiện thông tin đại chúng không đưa các thông tin có liên quan đếnxét thầu nêu tại khoản 3 Mục này trong quá trình xét thầu kể từ sau thời điểmmở hồ s

thời điểm công bố kết quả đấu thầu;

5.Bênmời thầu, cơ quan trình duyệt kết quả đấu thầu, cơ quan thẩm định kết quả đấuthầu và người có thẩm quyền hoặc cấp có thẩm quyền có trách nhiệm bảo m

duyệt kết quả đấu thầu nêu tại khoản 2 Mục I Chương I Phần thứ năm củaThông tư này và các tài liệu liên quan đến báo cáo thẩm định kết quả đấu thầucủa cơ quan t

tại khoản 3 Mục II Chương I Phần thứ năm của Thông tưnày.

Phần thứ hai

KẾ HOẠCH ĐẤU THẦU CỦA DỰ ÁN

Chương I.

LẬP KẾ HOẠCH ĐẤU THẦU

Kếhoạch đấu thầu được lập và trình duyệt để làm cơ sở cho việc thực hiện đấuthầu. Khi xây dựng kế hoạch đấu thầu cần sử dụng các cơ quan, tổ chức chuyênmôn

am hiểu về dự án. Tuỳ theo tính chất công việc và thời gianthực hiện, việc lập kế hoạch đấu thầu được thực hiện như sau:

Mục I. Lập kế hoạch đấu thầu cùng với Quyết định đầu tư dự án

Đốivới dự án nhóm C, kế hoạch đấu thầu của dự án phải được lập và phê duyệt cùngthời điểm với Báo cáo nghiên cứu khả thi hoặc Báo cáo đầu tư và được thể hiệ

định đầu tư (quy định tại khoản 11 Điều 24 và khoản 10 Điều 30 củaQuy chế Quản lý đầu tư và xây dựng, ban hành kèm theo Nghị định số 52/1999/NĐ-CP ngà

Nghị định số 12/ 2000/NĐ-CP ngày 5/5/2000 của Chínhphủ). Kế hoạch đấu thầu của dự án phải phù hợp với nội dung Báo cáo nghiên cứukhả thi hoặc Báo cáo đầu 

và phù hợp với Quy chế Đấu thầu.

Ngoàicác dự án nhóm C, một số dự án khác nếu đủ điều kiện, có thể lập kế hoạch đấuthầu của dự án để đề nghị phê duyệt cùng với quyết định đầu tư, songphải đảm

cầu về kế hoạch đấu thầu nêu ở Điều 8 của Quy chế Đấuthầu.

Mục II. Lập kế hoạch đấu thầu sau khi có Quyết định đầu tư dự án

Đốivới các dự án còn lại, việc lập và phê duyệt kế hoạch đấu thầu của dự án đượctiến hành sau khi có Quyết định đầu tư được duyệt. Trong trường hợp này, căn cứđể

đấu thầu của dự án là các tài liệu được phê duyệt hoặc có hiệulực như:

1.Báo cáo nghiên cứu khả thi và các văn bản giải trình bổ sung trong quá trìnhthẩm định dự án nếu có;

2.Quyết định đầu tư;

3.Điều ước quốc tế về tài trợ đối với các dự án sử dụng nguồn tài trợ quốc tế;

4.Dự toán, tổng dự toán được duyệt (nếu có);

5.Khả năng cung cấp vốn, tình hình thực tế của dự án;

6.Các văn bản pháp lý có liên quan khác (nếu có).

Chương II.

NỘI DUNG KẾ HOẠCH ĐẤU THẦU CỦA DỰ ÁN

Kếhoạch đấu thầu bao gồm nội dung các công việc của dự án cần được thực hiện theoQuy chế Đấu thầu. Khi xây dựng kế hoạch đấu thầu cần đảm bảo đầy đủ 6 nội 

tại khoản 2 Điều 8 của Quy chế Đấu thầu, cụ thể như sau:

Mục I. Phân chia gói thầu

1.Việc phân chia dự án thành gói thầu cần căn cứ vào công nghệ, tính chất kỹthuật hoặc trình tự thực hiện dự án. Gói thầu cần được phân chia theo quy môhợp lý và

đồng bộ của dự án. Không phân chia gói thầu quá nhỏ đểthực hiện chỉ định thầu hoặc gói thầu quá lớn ảnh hưởng đến cơ hội tham gia củacác nhà thầu trong nước kh

thầu quốc tế.

2.Trong trường hợp đặc biệt, gói thầu cũng có thể chia thành nhiều phần để thựchiện theo một hoặc nhiều hợp đồng và cần quy định rõ trong hồ sơ mờithầu để nh

chào thầu cho một, nhiều phần hoặc toàn bộ gói thầu.



Mục II. Giá gói thầu và nguồn tài chính

Giágói thầu được xây dựng trên cơ sở phù hợp với cơ cấu tổng mức đầu tư trong Báocáo nghiên cứu khả thi hoặc dự toán, tổng dự toán của dự án được người có thẩ

cấp có thẩm quyền phê duyệt. Mỗi gói thầu cần xác định rõ nguồn tàichính như vốn ngân sách, vốn tín dụng do Nhà nước bảo lãnh, vốn tín dụng đầu tưphát triển c

vốn đầu tư phát triển của doanh nghiệp, vốn do nhàthầu thu xếp hoặc các nguồn vốn khác.

Mục III. Hình thức lựa chọn nhà thầu và phương thức đấu thầu

Tuỳtheo tính chất công việc của từng gói thầu và tình hình thực tế của dự án đểxác định hình thức lựa chọn nhà thầu và phương thức đấu thầu cho phù hợp. Việcđ

thực hiện trên cơ sở từng gói thầu nghĩa là một gói thầu chỉ có 1hồ sơ dự thầu và được tổ chức đấu thầu 1 lần. Tương ứng với mỗi gói thầu chỉ cómột hình thức lựa 

và một phương thức đấu thầu.

Mục IV. Thời gian tổ chức đấu thầu cho từng gói thầu

Thờigian tổ chức đấu thầu được tính từ khi phát hành hồ sơ mời thầu cho đến khicông bố kết quả đấu thầu.

Mục V. Loại hợp đồng

Tuỳtheo tính chất và thời gian thực hiện gói thầu mà lựa chọn loại hợp đồng chophù hợp. Trong trường hợp gói thầu đựợc thực hiện theo nhiều hợp đồng thì cáchợ

thể thực hiện theo cùng hoặc khác nhau về loại hợp đồng tuỳ theoyêu cầu về nội dung và thời gian thực hiện, nhưng phải nêu rõ trong hồ sơ mờithầu.

Mục VI. Thời gian thực hiện hợp đồng

Thờigian thực hiện hợp đồng dự kiến cho từng gói thầu trong kế hoạch đấu thầu phảiphù hợp với tiến độ của dự án được duyệt và tính khả thi của việc thực hiện góith

Chương III.

TRÌNH DUYỆT, THẨM ĐỊNH

VÀ PHÊ DUYỆT KẾ HOẠCH ĐẤU THẦU CỦA DỰ ÁN

Mục I. Trình duyệt kế hoạch đấu thầu

1. Trách nhiệm trình duyệt kế hoạch đấu thầu

Chủđầu tư có trách nhiệm trình kế hoạch đấu thầu của dự án lên người có thẩm quyềnphê duyệt. Đối với các dự án nhóm A và tương đương việc trình kế hoạch đấ

tướng Chính phủ do Bộ trưởng, Thủ trưởng cơ quan ngang Bộ, cơ quanthuộc Chính phủ, Hội đồng quản trị của Tổng công ty nhà nước do Thủ tướng Chínhphủ th

tịch Uỷ ban nhân dân tỉnh, thành phố trực thuộc Trung ươngthực hiện theo Quy chế làm việc của Chính phủ. Trường hợp Hội đồng quản trịTổng công ty nhà nước 

Chính phủ thành lập (Tổng công ty 91) trìnhkế hoạch đấu thầu lên Thủ tướng Chính phủ, Bộ quản lý ngành (nếu có) cần có ýkiến nhận xét bằng văn bản gửi Thủ

phủ, trong đó nêu rõ những vấnđề về cơ sở pháp lý, về nội dung và tính hợp lý của kế hoạch đấu thầu do Hộiđồng quản trị Tổng công ty nhà nước nêu trên trình.

2. Hồ sơ trình duyệt kế hoạch đấu thầu

a. Văn bản trình duyệt kế hoạch đấu thầu

Trongvăn bản trình duyệt kế hoạch đấu thầu của dự án cần thể hiện được các nội dungsau:

Phần công việc đã thực hiện

Phầncông việc đã thực hiện bao gồm các gói thầu hoặc công việc phục vụ cho việcchuẩn bị đầu tư, chuẩn bị thực hiện đầu tư đã được thực hiện theo quy định nh

Báo cáo nghiên cứu tiền khả thi, Báo cáo nghiên cứu khả thi vàmột số công việc khác nếu có. Đối với từng gói thầu hoặc công việc đã thực hiệncần nêu rõ tên đơn

cấp quyết định, giá trị thực hiện, loại hợpđồng và thời gian thực hiện.

Phần công việc không đấu thầu

Phầnnày bao gồm các công việc không thể tiến hành đấu thầu như: chi phí cho Banquản lý dự án, chi phí đền bù, thuê quyền sử dụng đất, quyết toán công trình,chi

các khoản lệ phí phải nộp, lãi vay trong thời gian xây dựng,vốn lưu động ban đầu để chuẩn bị sản xuất, những khoản vốn đóng góp được thểhiện bằng hiện vật, lao

tổ chức, cá nhân tham gia dự án được quyđịnh trong quyết định đầu tư, dự phòng phí và những khoản chi phí khác nếu có.

Phần công việc sẽ tổ chức đấu thầu (kế hoạch đấu thầu của dự án)

Baogồm những công việc còn lại của dự án cần tổ chức đấu thầu kể cả việc rà phábom mìn, xây dựng khu tái định cư. Cần giải trình rõ cơ sở của việc phân chiagói th

việc áp dụng hình thức lựa chọn nhà thầu, phương thức đấuthầu và loại hợp đồng đối với từng gói thầu.

Tổnggiá trị các phần công việc đã tổ chức thực hiện, không đấu thầu và sẽ đấu thầucần phù hợp và không vượt tổng mức đầu tư được duyệt cho dự án.

b. Tài liệu kèm theo văn bản trình duyệt

Khitrình duyệt kế hoạch đấu thầu của dự án, ngoài văn bản trình duyệt cần gửi kèmtheo bản chụp các tài liệu sau:

Báocáo nghiên cứu khả thi được duyệt và các văn bản giải trình bổ sung trong quátrình thẩm định dự án nếu có;

Quyếtđịnh đầu tư dự án;

Điềuước quốc tế về tài trợ đối với dự án sử dụng tài trợ quốc tế;

Dựtoán, tổng dự toán được duyệt nếu có;

Cácvăn bản pháp lý có liên quan khác.

Mục II. Thẩm định kế hoạch đấu thầu của dự án

1. Trách nhiệm thẩm định kế hoạch đấu thầu


