
 

施辉：什么是好的销售的
三点看法 
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文/意见领袖专栏作家 施辉 

 

公园走路锻炼，无意中听到一段对话，记录成以下故事，并提出了此

问题。 

我觉得此问题没有标准答案，但会有大家共同认同的一些理念和原则，

包括方法。 

下面是 31 日发的文字： 

*   *   *   *   *   *   *   *   * 
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什么是好的销售？ 

前几天去公园锻炼，走到门口时，不经意的听到了两个锻炼老人有趣

的对话。 

回头一看，一对约 70 多岁的夫妻。妻子说“那天看到的生发水不错，

你应该买点来试试”。 

对话看，妻子很关心丈夫的头发，话题也把我的目光带到了丈夫的头

上。一看戴了一顶茂密的“假发”，看不到庐山真面目，头上还有几根发。 

瞬间，只听丈夫回了一句很有意思，又令人深思的话。丈夫说：“我

看卖生发水的也没几根毛，要好自己不先生生自己的发”。 

对话幽默好笑。也令你想到这样的销售能做好？生发水再不好，至少

找个头上毛多的。 

到底什么是好销售？有的说好的销售是能把卖不出去的东西卖出去。 

你认为好的销售是什么？ 

*   *   *   *   *   *   *  *  *   * 

针对此故事和问题，有的读者也有简要留言如下： 
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 预览已结束，完整报告链接和二维码如下：
https://www.yunbaogao.cn/report/index/report?reportId=1_48382


