
 

桂泽发：从理财学、财富学到

富贵学 ——共同富裕语境下

的财富“三学” 
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文/新浪财经意见领袖专栏作家 桂泽发 

 

中国改革开放 40 余年，加入世贸组织 20 年，国人多数财富积累主要

是在这过去 40 年尤其是最近 20 年完成的。在财经实务界忙于创富实操的

同时，学术理论界也忙于财富经验总结与理论梳理。两者相辅相成、相得

益彰，理论源于实践、指导实践并在实践中不断提升。笔者认为，沿着财

富管理实践轨迹，中国财富理论研究大致历经三个阶段，迈上三个台阶，

将逐步形成富有中国特色的财富“三学”：理财学、财富学和富贵学。 
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理财学 

（一）基本概念 

理财学是研究理财活动的学问。理财（Financing）指的是对财务（财

产和债务）进行管理，以实现财务保值、增值为目的。人类的生存、生活

及其它活动离不开物质基础，与理财密切相关。“理财”一词，最早见之

于 20 世纪 90 年代初期的报端。随着中国股票债券市场的扩容，商业银行、

零售业务的日趋丰富和市民总体收入的逐年上升，“理财”概念逐渐走俏。

个人理财品种大致可以分为个人资产品种和个人负债品种，共同基金、股

票、债券、存款、人寿保险、黄金等属于个人资产品种；而个人住房抵押

贷款、个人消费信贷则属于个人负债品种。 

理财是理一生的财，不仅仅是解决燃眉之急的金钱问题而已。理财是

现金流量管理，每一个人一出生就需要用钱（现金流出），也需要赚钱来产

生现金流。理财也涵盖了风险管理，因为未来具有不确定性，包括人身风

险、财产风险与市场风险，都会影响到现金流入（收入中断风险）或现金

流出（费用递增风险）。国内能够为客户提供理财服务的机构主要有银行、

证券公司、投资公司等。 

（二）理论研究 

研究理财学的著作和文章很多，枚不胜数。如：罗显良编著的《理财

产品全攻略》对理财产品进行分类，并分别介绍了保险、基金、私募、另
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类等类型产品的风险识别和买卖策略；中国金融教育发展基金会金融理财

标准委员会编写的《金融理财原理》着重论述了金融理财基础知识与技能、

投资规划、风险管理与保险规划、员工福利与退休计划、基础税务与遗产

筹划等内容；窦荣兴编著的《零售银行客户理财计划》研究了理财定位、

理财计划、理财模式、理财技巧和风控策略；银行业专业人员职业资格考

试办公室编写的《个人理财》论述了家庭收支与债务管理、财富保障与规

划、教育投资规划、退休养老规划、投资零规划、税务规划、传承规划中

小企业主的理财规划、理财规划与客户关系管理、综合理财规划服务、理

财规划书制作的标准和流程等；李国峰编著的《银行个人理财三要素详解》

研究了个人理财业务发展历程、个人理财业务体系、个人理财服务的组织

结构与流程、个人理财业务发展的限制与趋势、各地个人理财业务发展政

策与策略等。 

笔者的《中国银行业再造研究》着重论述了开展理财业务必须夯实的

前期基础工作，包括：组织架构调整、业务体系重塑、业务流程再造等等。 
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（三）实践探索 

理财学的理论研究来源于理财实践。个人理财实践的核心工程是制订

理财计划。相对而言，个人理财处于个人有了部分财富积余后打理财富刚

刚起步的第一阶段，从六维财富观角度看属于第四维层，主要靠销售理财

产品实现其理财目标，业务主要集中在银行业务范畴内。就产品而言，个

人理财初期以单一产品为主，期限基本以短期为主，服务对象主要是个人

客户，服务客户当然主要是客户本人这一代了，业务成效主要看产品收益

这一个指标；服务类型主要是批发性销售服务，银行一批批地提供理财产

品，销售给所有的个人客户，其着力点主要是满足客户的创富和增富需要。 

财富“三学”一览表 

 

理财学指导下的理财业务黄金期是 2005-2013 年。前后八年功夫，陆

续产生一批银行理财机构，出现大量银行个人理财产品，不断催生新的理

财模式和理财产品评价指数、理财管理系统、理财操作工具以及理财风控

机制和措施，推动监管部门出台理财业务监管制度和管理办法。同时，产
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生了大批理财培训机构，编制了系列理财培训教材，培养了一大批早期中

国理财师，使他们在实践中成为中国个人理财业务中流砥柱。理财学指导

下的中国银行业个人理财业务八年时间走过了欧美国家数十年历程，为中

国第一批高净值客户和广大工薪阶层积累财富、迈入中产阶层作出了重大

贡献，为中国银行业为首的金融机构发展财富管理业务积累了宝贵的经验。 

2 

财富学 

（一）基本概念 

财富学是研究财富管理的学问。 

财富一般分为个人财富、社会财富、国家财富三种。财富管理是指以

客户为中心，设计出一套全面的财务规划，通过向客户提供现金、信用、

保险、投资组合等一系列的金融服务，将客户的资产、负债、流动性进行

管理，以满足客户不同阶段的财务需求，帮助客户达到降低风险、实现财

富保值、增值和传承等目的。财富管理范围包括：现金储蓄及管理、债务

管理、个人风险管理、保险计划、投资组合管理、退休计划及遗产安排等。 

财富管理与一般意义上理财业务的区别主要有：其一，从本质上看，

财富管理业务是以客户为中心，目的是为客户设计一套全面的财务规划，

以满足客户的财务需求；而一般意义上的理财业务是以产品为中心，目的

是更好的销售自己的理财产品。其二，从提供服务的主体来看，财富管理
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业务属于成熟意义上的理财业务，它的主体众多，不仅限于银行业，各类

非银行金融机构都在推出财富管理业务。一般意义的理财业务多局限于商

业银行所提供的传统业务和中间业务。其三，从服务对象上说，财富管理

业务不仅限于对个人的财富管理，还包括对企业、机构的资产管理，服务

对象较广；而一般意义的理财业务处于理财业务发展的较早阶段，作为我

国商业银行的一类金融产品推出，主要指的是银行个人理财业务产品的打

包，服务对象多为私人。财富管理的三个鲜明特征“以客户为中心”、“服

务主体众多”以及“服务对象较广”，使它区别于一般意义的理财业务，

成为理财服务的成熟阶段。 

为什么要强调财富管理？怎样进行财富管理？如何通过管理手段实现

财富创造、财富增值、财富转移、财富传承等多重目标？人们的答案是参

差不齐的。关于财富管理，有这样几个层次的概念要进行区分和说明。其

一，在财富管理主体上，存在银行与非银行的对立统一。按照服务的客户

以及所提供的产品和服务的类型，财富管理机构有很大的不同，主要包括

银行类、投行类、保险类财富管理业务机构以及纯粹的财富管理机构。其

二，在银行财富管理业务上，存在零售与批发的对立统一。银行是财富管

理的主体。有相当一些客户，其个人是零售客户，而同时另一个角色则是

公司的高管或者是中小工商企业老板，客户关于个人和公司的理财需求常

常很难完全区分，不同帐户之间也是经常联动在一起的，因而零售与非零

售财富管理统一综合考虑就成为对银行和银行从业人员的要求。其三，在

银行财富管理层次上，存在理念与实务的对立统一。中国商业银行改革开

预览已结束，完整报告链接和二维码如下：
https://www.yunbaogao.cn/report/index/report?reportId=1_29106


