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网络婚恋市场核心企业季度热点 

网络婚恋市场用户行为 

网络婚恋市场下季度趋势展望 

1 

2 

3 



3 3 

中国网络婚恋交友服务核心企业介绍 

世纪佳缘 

2003年，世纪佳缘成立，以互联网婚恋平台模式为主，2009年推出高端猎婚服务，2013年开
始扩大该业务。为精英阶层提供定制化、高效的婚恋服务。 

 

2011年5月11日晚，世纪佳缘在美国纳斯达克成功上市。截止到2014年6月30日世纪佳缘主站 

（www.jiayuan.com）注册用户突破1.1亿。在移动端用户超过2500万人。 

世纪佳缘概况 

指标 信息 

服务 服务特色 在线自助婚恋服务+个性化匹配+高端猎婚 

营收 

2013年净营收 4.9亿元（线上：约4.4亿，线下：0.5亿） 

2014年净营收 6.14亿元（线上：约4.25亿元，线下：1.88亿元） 

盈利模式 线上产品+线下交友活动+定制化一对一服务  

收费标准 
线上产品2-498元不等、普通线下活动80-200
元不等  

盈利模式 

收入渠道 会员收费+线下活动收费+广告费  

增值服务 
超级聚光灯、排名超前、特快专递、手机来信提
醒等 

来源：通过公开资料及企业访谈获得。 
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中国网络婚恋交友服务核心企业介绍 

2014Q4总营收为1.73亿元，同比增长29.9% 

来源：艾瑞咨询根据世纪佳缘公开财报整理。 
 

 

2014Q4，世纪佳缘总营收为1.73亿元，同比增长29.9%，环比增长7.0%。第四季度营收增速继续上升。总营收增长迅速
主要得益于一对一红娘服务的快速增长。 
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中国网络婚恋交友服务核心企业介绍 

一对一红娘服务营收增长迅速，占比逐渐提升 

 

来源：艾瑞咨询根据世纪佳缘公开财报整理。 
 

2014Q4世纪佳缘主要业务中，在线服务营收为1.05亿元，在整体营收中占比为61.0%。一对一红娘服务营收为6000万
元，在总营收中占比为34.7%，同比显著增长，增长幅度达到204.6%。活动和其他营收为740万元。 
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中国网络婚恋交友服务核心企业介绍 

百合网 

来源：通过公开资料及企业访谈获得。 
 

2005年5月，百合网正式发布 “心灵匹配，成就幸福婚姻”的独特婚恋服务模式。2007年3

月，百合网成为第一个采用公安部身份认证系统的婚恋网站。百合网率先实行实名制。 

百合网的线下实体店发展也较为迅速，截止到2014年6月，在全国开设的城市实体店已经超过
70家。 

 

百合网概况 

指标 信息 

服务 服务特色 国内率先推出心灵匹配服务+线下相亲店  

用户 用户数量 注册用户达到7000万 

盈利模式 

盈利模式 线上产品+线下交友活动  

收费标准 

看信会员199元/年；高级会员299元/年；水晶
会员（499元/年、399元/6个月、299元/3个月；
至尊会员1599元/年；VIP会员服务（咨询师按
小时收费） 

收入渠道 会员收费+线下活动收费+广告费  

增值服务 排名优先、首页展示  



7 7 

中国网络婚恋交友服务核心企业介绍 

珍爱网 

珍爱网是由专业红娘提供服务的相亲网站，创始于1998年5月，2006年正式更名为珍爱网。 

2014年7月，珍爱网注册会员超过7000万，珍爱网运营模式是“网络征选+红娘电话”，通过
电话为注册会员牵线做媒，并具有多项身份诚信认证。 

 

来源：通过公开资料及企业访谈获得。 

珍爱网概况 

指标 信息 

服务 服务特色 
相亲类网站（matchmaking sites）的开创者和
领导者 
网络甄别+电话红娘  

营收 付费用户人均ARPU 3000元（统计期内每付费用户的付费均值） 

盈利模式 

盈利模式 会员费 

收费标准 3999元/4个月（服务期，可续费） 

收入渠道 会员收费 

增值服务 无 
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2014Q4中国网络婚恋行业季度热点 

2014Q4中国网络婚恋行业市场规模为6.12亿元 

 世纪佳缘 
 

2015年3月5日，世纪佳缘发布截止到12月31日的2014财年第四季度及全年财报。报告显示，世纪佳缘2014Q4净营收
为1.73亿元，同比增长29.9%。2014年全年世纪佳缘总营收为6.14亿元，同比增长24.6%。2014年，一对一红娘服务净
营收为1.65亿元，在总营收中占比为26.8%，同比增长213.8%，成为全年营收快速增长的重要推动力。 

 

2014年11月，世纪佳缘在香港的首家一对一红娘服务店正式开业，这是世纪佳缘首次在中国大陆之外开设红娘店，标志
着世纪佳缘向国际化迈出第一步。 

 

2014年11月，世纪佳缘首家“约会吧”在北京开业，“约会吧”是世纪佳缘继红娘一对一服务之后，对线下业务的拓展
和创新，目的是为单身白领打造一个低成本、高效率的固定约会场所。 

 

珍爱网 
 

珍爱网数据显示，与去年同期相比，2014年第四季度成功在珍爱网找到意中人的会员数量增幅超过50%，且会员对于珍
爱网整体相亲服务的好评率增长超过1.8倍。珍爱网表示，此数据得益于近年来线下门店业务的开展和完善。随着近两
年来珍爱网线下门店业务开展，在珍爱网成功牵手的会员呈现出高质量、高满意度的双高特点。 

 

行业 
2015年2月份以来，国家网信办针对一些婚恋网站屡现违法违规和严重失信行为的问题，联合有关部门在全国范围内启
动开展“婚恋网站严重违规失信”专项整治工作。核查处置了65家传播淫秽色情及低俗信息的严重违规失信婚恋网站。 
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