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在新冠病毒疫情的影响下，39% 
的消费者表示更倾向于使用无接
触式支付选项。1 

谈话要点
以更健康的方式进行交易 
支付服务提供商受到“无现金”消费者的青
睐，原先许多消费者仅仅是出于方便原因而
使用移动支付应用进行付款。而现在疫情当
前，比以往任何时候都更需要通过更清洁的
方式购买商品和服务。 

电信行业不断增长的机遇 
无论移动支付市场规模如何，电信服务提供
商始终能够分得“一块大蛋糕”。电信行业
需要做好准备，充分利用此次跨境移动支付
的商机。 

区块链技术适逢其时 
如果国际运营商与支付服务提供商能够建立
由区块链保护的跨境合作关系，则有望消除
全球无接触式支付市场的准入门槛。 

“无现金”全球消费者 
全球移动支付市场发展迅猛，尤其是在亚洲。例如，86% 
的中国人使用移动支付应用；其次是泰国，使用比例达到 
67%；而后是越南，61% 的消费者采用无现金支付。2 人
们不再使用现金或信用卡支付，而是改用机器可读二维码、
条形码、下载的应用、Web 浏览器或短信进行付款。 

支付平台是无接触式支付的主要推动力量，将网上商店、实
体商店以及商家连接在一起。例如，PayPay 除拥有 2,500 
万用户外，现在还得到 194 万日本商家合作伙伴及当地商
店的支持。3 

电信提供商仅收取移动支付金额 3% 的服务费。4 为扩大移
动支付市场的份额，电信企业需要主动出击，为支付流程
提供增值服务。电信行业具有独特的市场地位，能够做到
这一点。 

解放双手，避免传播病菌 
流感病毒在纸币上最多可以存活 48 小时，信用卡也可能像
现金一样受到污染。5 任何一种经人手传递的支付方式都可
能携带并传播病毒 ― 就像门把手和扶手一样。无接触式支
付有助于消除因传递现金、信用卡、借记卡或礼品卡导致的
传染性病毒的广泛传播，从而让世界更加清洁，也更加健康。 

目前，在新冠病毒疫情和社交隔离措施的推动下，无接触
式支付的推进速度显著加快（请参阅第 2 页的侧边栏：
“Viettel：将电信帐户接入全球商家网络”）。 
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Viettel：将电信帐户接入全球商
家网络 
2020 年 3 月，为帮助遏制新冠病毒传播，在越南总理的
要求下，越南国家银行 (SBV) 采取措施推进无现金支付。6  
越南的跨国电信企业 Viettel（拥有 1.1 亿客户，业务遍及 
11 个国家 /地区）也响应号召，支持拥有电信计费帐户的
用户在实体店购物时进行无接触式移动支付。7 

TBCASoft：全球规模最大的跨境
交易开放支付网络 
TBCASoft 是一家美国企业，目前是运营商区块链研究小组 
(CBSG) 联盟的联合主席。该公司正在专门为电信行业设计
基于联盟、高度安全、性能卓越的区块链平台。8 它的跨运
营商支付系统将于 2020 年第三季度上线；无论是联盟还
是即将上线的网络均对全球电信运营商开放。 
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跨境支付系统 
尽管当下疫情使旅游业面临灾难性挑战，但国际商务旅行和休
闲旅游业务肯定会恢复。旅游业复苏后，消费者必然希望以一
种更方便、更经济的方式，在一个国家 /地区启动支付交易，
在另一个国家 /地区完成支付交易。 

然而，目前还没有高效安全的支付方法，支持人们在海外商家
那里购买商品和服务，一些比较小的国家 /地区更是如此。这
些商店可能不接受信用卡。支付现金十分繁琐，游客不得不兑
换货币并支付两次佣金：首先，从本币兑换成外币时需要支付
佣金；最后，如果在旅行结束后发现口袋里剩余日元、卢比或
其他外国货币，还要再次支付佣金以换回本国货币。 

跨境支付是无接触式支付的一个分支领域，为电信行业及其增
值服务用户展现出巨大的市场潜力。在跨境支付系统 (CBPS) 
中，运营商支持移动客户使用移动帐户在世界各地的当地商家
那里进行支付。这不仅可以为运营商创造新的收入，还能为用
户带来更大的价值（见图 1）。 

图 1 
收入与价值碰撞 
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跨境移动支付系统有助于遏制病毒
的传播。 

CBPS 网络由发行方、收单方和网关三种角色组成（见 
图 2）。 

发行方的角色 
显而易见，运营商是 CBPS 发行方。发行方负责向移动订
户提供移动支付应用。发行方可通过每笔交易的服务增值
部分获利。除货币收益以外，还可获得一些无形的价值，
包括通过提供扩展服务，降低运营商的用户流失率以及提
高用户忠诚度。 

收单方的角色 
支付服务提供商可以充当 CBPS 的收单方。发行方支持订
户在收单方的全球商家网络购买产品和服务，通过每月电

图 2 
跨境支付系统角色 

来源：IBM 商业价值研究院。 

话账单计费，十分方便快捷。作为收单方，在连接到 CBPS 后，
商家就能接受所有 CBPS 发行方的付款了。收单方的收益主
要来自于帮助商家拓展海外市场，创造更多收入机会，实现
更多交易。 

网关的角色 
运营商也可以充当网关。网关为发行方或收单方提供付款处
理和结算服务，同时负责区块链节点管理。发行方和收单方
通过应用编程接口 (API) 连接到网关。网关可以聚集本地市
场中的多家支付服务提供商，将他们连接到 CBPS 网络，捕
获入站和出站交易（请参阅第 2 页的侧边栏：“TBCASoft：
全球规模最大的跨境交易开放支付网络”）。 
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CBPS 区块链的优势 
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记录不可篡改 

无需对账 

高度安全，抵御攻击 

境外支付 
TechNavio 进行的市场研究表明，2020 年到 2024 年间，
支付服务提供商市场有望增长 888.5 亿美元，其中 33% 由
北美市场创造。9 支付服务提供商在本国市场占据有利地位；
但是，由于各国均设有进入壁垒，国际市场拓展问题仍未得到
有效解决。 

首先，跨国争取商家和用户成本不菲。例如在美国，金融
行业每争取到一位客户的平均成本高达 175 美元。10日本 
PayPay、中国支付宝和印度 Paytm 等企业都搭建了自己的完
整业务模式，支持商家通过刷二维码接受移动支付。 

尽管支付服务提供商可以利用本土强大的技术网络 ― 要么是
自己直接拥有，要么是通过战略合作关系获得 ― 但在国际舞
台上，他们却无法依赖于同样的基础架构。正因如此，用户、
商家和金融机构之间难以建立信任关系。与此同时，不同地理
区域或国家 /地区的地方法规也各不相同：遵循多个法规框架
不仅费用高昂，而且可能带来更多的合规风险。 

另一方面，电信运营商还要支持订户在离开信号覆盖区域或本
地网络期间，使用其他运营商的网络访问其他服务。区块链技
术可以整合运营商、支付服务提供商、移动订户和商家。无论
客户出国旅行到了哪里，均可在国外使用智能手机和流量套餐
付款购买所需的产品或服务。运营商和支付服务提供商则在后
台完成交易的结算和清算。 

预览已结束，完整报告链接和二维码如下：
https://www.yunbaogao.cn/report/index/report?reportId=1_38345


