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看新零售之风如何吹醒传统酒行业？
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序章：酒业市场概览
P r e f a c e :  O v e r v i e w  o f   M a r k e t



白酒、啤酒和葡萄酒占据酒业市场份额的近9成，其中白酒走“利”，啤酒走“量”

Source：统计局，Mob研究院根据自有模型预测
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酒业市场规模：预计到2020年约有1.1万亿元
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净利TOP10的公司中，白酒企业占据8席，三家头部白酒酒企均有自建电商平台

Source：Mob研究院根据公开资料整理
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酒业企业概况：白酒是中国酒业的支柱，“茅五洋”稳居第一梯队

2018年中国酒业净利润Top10上市公司
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三大原因导致白酒行业利润率下降，传统多层级的渠道体系受到冲击，电商成大势所趋

Source：招商证券《酒业互联网+图谱—开启大变革时代》，Mob研究院自行绘制
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电商兴起契机：当白酒从高端消费品回归为大众消费品

三公消费不断受限

高端白酒市场萎缩

固定资产投资增速见顶

政务商务消费规模骤减

新一代年轻消费者的崛起

酒类进入多元化和个性化的大众消费时代
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『酒类电商』行业研究
I n d u s t r y  R e s e a r c h  O v e r v i e w



行业从萌芽探索期到增长爆发期，再到成熟稳定期，历经十年，终于发展到新零售阶段

『酒类电商』发展历程：酒类电商历经十年，走到新零售元年

Source：Mob研究院据公开资料整理 8
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萌芽探索期

具体内容：

• 垂直酒类电商涌现，懵懂发展，

艰难培育市场，多方寻求合作，

垂直酒类电商被认为是传统酒业

的“闯局者”；

• 垂直酒类电商的去边界性，对传

统酒企的价格体系发起挑战，酒

厂与酒类电商关系恶劣；

行业大事件：

• 2008年，也买酒成立

• 2009年，酒仙网成立

• 2011年，1919启动电商业务

• 2012年，中酒网成立

（ 2008-2013年）
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成熟稳定期

具体内容：

• 2018年，酒业新零售元年；

• 酒类电商放弃拿利润搏流量思路，

渴望与酒厂共生发展，成为与KA、

餐饮渠道并列的常规化渠道；

• 双雄称霸格局已久，未来或发生动

摇。酒仙网线上起家，扭亏为盈，

但线下布局仍然道路漫漫；1919获

阿里注资，线下扎根多年，资本+

流量+新零售正在改变行业格局；

行业大事件：

• 2018年，酒仙网签约加盟店500家

• 2018年，1919获阿里20亿元投资

（ 2018-2022年）
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增长爆发期

具体内容：

• 李克强总理提出“互联网+”，酒厂

从反对、封杀电商到自己做电商，电

商成为酒类销售渠道的重要补充；

• 白酒从高端消费品回归大众消费品，

互联网定制酒模式出现，垂直酒类电

商与酒厂开始探索双赢模式；

• 垂直酒类电商急需开拓新的增长点，

综合电商平台（如天猫“双十一”）

成其大战扬名的舞台；

• 行业大事件：

• 2013年，洋河酒厂上线洋河1号App

• 2016年，茅台上线茅台云商App

（ 2013-2017年）

预览已结束，完整报告链接和二维码如下：
https://www.yunbaogao.cn/report/index/report?reportId=1_17000


